LES INcoTERMS® 2010 : MAITRISER LES OUTILS
DU COMMERCE INTERNATIONAL

Réf. TEC-02 BEEE L2

EN FRANCE ET A L'ETRANGER

OBJUECTIFS

> Maitriser les outils du commerce international
> Sécuriser les achats et les ventes P ROGRAMME

a l'international

Matin

1- Définition et présentation générale des Incoterms
> 4 groupes d’Incoterms
> 2 types de vente

2- Les principaux changements par rapport

aux Incoterms 2000

> Les 11 Incoterms
> Les Incoterms supprimés

CiBLES
> Responsables Achats / Import
> Responsables ADV
> Responsables Logistiques
> Responsables Douane

PRE-REQUIS > Les nouveaux Incoterms
> Savoir organiser et gérer un transport 3- Les principales caractéristiques des régles
a l'international Incoterms® 2010
SUPPORTS PEDAGOGIQUES Aprés-midi
> Document PowerPoint 1- Présentation détaillée des regles Incoterms® 2010
> Etude de cas pratiques > Les Incoterms multimodaux
> Exercices en groupe > Les Incoterms maritimes
> Documentation technique 2- Points de transfert des frais et des risques des regles

Incoterms® 2010
> Les Incoterms multimodaux
> Les Incoterms maritimes
3- Les limites des Incoterms
4- Etude de cas pratiques
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INTERVENANT —

1

Expert Commerce
et Distribution Internationale

DuUREE 1 jour (7 heures de formation)
MODALITES Formation disponible en INTER et INTRA entreprise.
D’INTERVENTION Pour une formation SUR MESURE demandez-nous un devis.
MoODALITES Alternance de théorie, d’exemples pratiques et d’études de cas.
PEDAGOGIQUES Support de formation remis a chaque participant.
CoOT INTER 650 HT / personne (550 HT / personne a partir du 2é™ inscrit)
ENTREPRISE (Inclus : supports pédagogiques + repas + accés a la documentation présentée + 30 minutes de suivi via I'assistance hotline
+ 1 mois de diffusion gratuite a Atmosphére
CoO0T1 INTRA 1 800 HT / jour pour un groupe de 12 personnes maximum
ENTREPRISE (Hors frais de déplacement et de supports)
(Inclus : acces a la documentation présentée + 1 mois de diffusion gratuite & Atmosphére)

FORMATIONS - Les techniques de paiement a I'international, le crédit documentaire P18
COMPLEMENTAIRES - Acheter et vendre & I'international : maitriser les fondamentaux P16

ACTE~

INTERNATIONAL formation@acte-international.com - Tél.: 04 76 67 71 84 19






